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青岛和运达电子商务有限公司	-	项目经理	跨境管理咨询 2014.07		-	2019.10

对传统外贸生产型企业转型跨境电商（B2C）的企业孵化，在职期间策划组织了数百场行业沙龙/会议，包含不限于亚马
逊/eBay/PayPal等华北/山东区域峰会，为近千家企业提供咨询顾问及落地服务。项目管理方面，与数家行业领军企业达成战
略合作协议的企业出海项目进行方案设计、流程设计及管理执行：

负责并协同完成项目启动：确定企业目标，完成尽职调查，形成项目可行性报告；

完成要素规划：确定并协助企业完善跨境电商转型的要素及资源，并与相关平台（亚马逊/eBay/PayPal等等）对接，实现
企业跨境电商的要素完备及海外销售主体建设；

主导项目执行：项目目标拆解，分配运营团队，确认每个任务的开始/截止时间、优先级等。

青岛和星耀网络科技有限公司（易税通青岛分公司）	-	财税合规顾问	用户增长 2019.11		-	2021.09

随着跨境电商企业财税问题日益凸显，从之前的完全结合电商平台做服务，转型向专为跨境电商行业提供综合财税服务的项
目，结合本地化的税务\关务情况，形成了全球化/本地化合规+国内合规的双线方案：

市场拓展及客户开发：协同运营部门及产品部门，进行广告投放、客户拜访和方案给定，制定销售计划及跟进计划；

客户需求分析：跟进拟规范化企业客户需求，与潜在客户深度访谈，协助客户定位优势，提供财税咨询顾问工作；

合规架构搭建：完成客户跨境架构合规顶层设计搭建、财务规划和税务筹划等项目，出具尽调报告，参与客户方案实施全过
程；

连连宝（杭州）信息技术有限公司（LianLian	Global）	-	山东区域负责人	全案BD外区 2021.09		-	至今

基于企业财税+跨境电商的行业经验，进入跨境支付领域。总体负责山东区域的市场推广、客户新增拓展及客情维护。在当地客
户及业内享有一定的经验和声望，尤其是财税合规、外汇交易、供应链金融方面：

区域市场开拓&渠道拓展：连连国际山东区域开城经理，曾独立负责将连连国际品牌力有效拓展至全省，并与各地跨协、商
会及本地跨境头部服务机构形成紧密的渠道合作关系，在品牌露出、合作共建、客户推荐方面均有成效斐然；

用户增长及客情维护：创建并执行包括单位、收入、成本目标的销售计划，与目标组织内的关键决策者和影响者建立并维护
牢固的关系，基于既往经验加之渠道支持，曾于2022年Q2～2023年Q1连续7个月荣膺外区团队销冠；

本地化项目推进：述职期间多次与各服务商合纵连横，形成了包含不限于外综服财税、供应链金融、财税合规、进口、服贸
等多个题材的支付合作项目，在稳步推进既定业绩的同时颇受用户好评。

技能：	Google	Ads	Display	Certification，Facebook	Blueprint认证，谷歌广告规划投放，Facebook广告规划与投
放，SEM/SEO，GA数据挖掘及分析，多平台建站管理及优化等；

证书/执照：	Google	Ads	Display	Certification，Google	Ads	Search	Certification，Google	Ads	-	Measurement
Certification，Facebook	Blueprint数字营销入门资格考试/营销科学专业资格考试

得益于是北方地区最早的一批跨境电商从业者，从业十年以来，我接触了大量的来自各行各业亟需转型的传统企业。在手把手
引导企业建设海外零售渠道的过程中，我累积了丰富的经验。

从单纯卖货到供应链竞争，从价格屠夫到DTC，再到国内平台集体出海，一直到现在的本土化、去运营化趋势。不断演进的市
场竞争也让我对探索实践追寻不止，在视角上始终保持在这个行业的前沿。

同时，由于在既往项目中有全权负责产品实现的经历，使我兼具销售思维与产品思维。比起纯粹的销售人员更容易理解业务链
条和用户场景之间的关系，能够独立完成从业务链到营销链再到销售端的全覆盖。

对于建站设计能力、项目经历及行业见解，	在这里不作赘述了。

如果您感兴趣，可以访问我的求职主页https://haosiqi.work/做详细了解。

	

滨州职业学院	-	经济管理	大专	工商管理学院 2010.09		-	2012.07
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